
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ฟาดทุกตลาด! เคล็ดลับปั้นแบรนด์ให้ปังก่อนเจาะลูกคา้อินเตอร์ 
 

  กว่าที่ธุรกิจหนึ่งธุรกิจจะพาตัวเองออกสู่ตลาดโลกได้ไม่ใช่เรื่องง่าย แต่ก็คงไม่ยากเกินไปหากคุณมี
ความมุ่งมั่นและศึกษาตลาดที่จะไปให้ดี หนึ่งในเรื่องส าคัญของการพาตัวเองไปอยู่ในตลาดโลกได้คือการ
ปั้นแบรนด์ การออกแบบ การสื่อสารรวมถึงแพ็กเกจจิ้ง สิ่งเหล่านี้เปรียบเสมือนด่านหน้าที่จะท าให้ลูกค้า
ประทับใจ ท่ามกลางสินค้ามากมายกว่าร้อยพันรายการ คุณจะท าอย่างไรให้แบรนด์ของคุณโดดเด่น
ออกมาและเตะตาลูกค้า จนท าให้ลูกค้าต้องหยิบสินค้าของคุณ นี่เป็นเรื่องที่ต้องคิดให้ดีก่อนส่ง
สินค้าออกสู่ตลาดโลก 

  

 

 



 

  

 

 

 

 

 

 

สินค้าต้องตั้งชื่อให้โดน (Brand name) 

  การตั้งชื่อคือเรื่องส าคัญ อย่างแบรนด์ดังหลายแบรนด์มีการตั้งชื่อที่แตกต่างกันในแต่ละประเทศ
เพื่อให้เข้ากับผู้บริโภคในประเทศนั้นๆ การตั้งชื่อแบรนด์จึงควรสอดคล้องกับพฤติกรรมผู้บริโภคในแต่ละ
ประเทศ ดูความหมายของค าให้ดี เพราะบางครั้งชื่อแบรนด์อาจจะแปลแล้วไม่สุภาพในบางภาษา ควร
ปรึกษา Distributor ของคุณ นอกจากนี้ ชื่อแบรนด์ยังเป็นตัวสื่อสารของสินค้าที่เราต้องการน าเสนอ
และช่วยในการสื่อสารกับลูกค้า ต้องคิดว่าจะท าอย่างไรถึงจะช่วยสร้างความน่าจดจ าแบรนด์ได้ในวง
กว้าง วิธีการง่ายๆ คือ ตั้งชุดความคิดแบบง่ายๆ ขายอะไร อยากเล่าเรื่องราวอะไร และลองสุ่มเทสดูว่า 
ในกลุ่มคนจ านวนหนึ่ง หากได้ยินชื่อที่ตั้งขึ้นทดสอบสัก 50 ชื่อ เวลาผ่านไป 3 วัน ลองกลับมาย้อนถามดู
ใหม่ หากจ าชื่อไหนได้ นั้นหมายความว่าชื่อแบรนด์นั้น มีประสิทธิภาพในตัวของมันเองอย่างสมบูรณ์
แบบ 

  

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

สร้างเรื่องราวให้จับใจลูกค้า (Storytelling) 

  นอกเหนือจากการตั้งชื่อแบรนด์ให้น่าจดจ า การเล่าเรื่องด้วยแนวคิด Storytelling เป็นอีกหนึ่ง
กลยุทธ์ปั้นแบรนด์ สร้างธุรกิจให้แตกต่างท่ามกลางสินค้าหลายร้อยพันในตลาด มีหลายคนที่คิดและท า
สินค้าออกมาเหมือนกัน การเล่าเรื่องจึงจะช่วยสร้างความแตกต่างให้แก่คุณ เริ่มต้นด้วยการเล่าเรื่องราว
เบื้องต้นก่อนเพื่อท าให้แบรนด์ของคุณเข้าไปอยู่ในใจเขา นอกจากนี้เรื่องราว Storytelling มีอายุของมัน
ระยะหนึ่ง ต้องปรับเปลี่ยนเรื่องเล่าไปตามสถานการณ์และเวลาที่เปลี่ยนไป 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

สื่อสารอย่าซับซ้อน ต้องง่ายและชัดเจน (Be Simple, Bold and Clear) 

  ความเรียบง่ายที่กุญแจส าคัญที่จะท าให้แบรนด์ของคุณน่าสนใจ พยายามอย่าใช้การสื่อสารที่
ซับซ้อน ต้องตีความหลายตลบ เน้นความแตกต่าง ที่มีความเคลียร์ชัด เข้าใจง่าย ภาษาที่พูดเป็นสากล 
ไม่ต้องปรุงแต่งอะไรมากมาย เพราะในตลาดมีความวุ่นวายมากมายอยู่แล้ว ถ้าเราเป็นแบรนด์ใหม่ต้อง
ท าตัวให้เรียบง่าย ตั้งแต่แพ็คเกจจิ้งที่สื่อสารกับผู้บริโภคให้เข้าใจเลยว่าคุณขายอะไร ชื่อแบรนด์ โลโก้ 
ทุกอย่างต้องสอดคล้องกันเป็นอย่างดี ใช้การดีไซน์ที่เรียบง่ายแต่ดูดี เพียงเท่านี้ก็ช่วยให้แบรนด์ของคุณมี
ความน่าสนใจในตลาดโลก 

  

 

ที่มา  :  smethailandclub 
https://www.smethailandclub.com/marketing-4584-id.html 


